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Mesurer la faisabilité commerciale d'un projet

Estimer le potentiel de vente selon les circuits pour ses produits fermiers

Analyse de la situation initiale du producteur (si existante) : les données du marché et de

la consommation.
Détermination des produits, des prix, des circuits, de la concurrence.

Le potentiel de vente : calcul de zone de chalandise, exploitations d’enquétes consommateurs...

Approche de la stratégie de vente
Etude du potentiel vente par produit.

Etude descriptive du marché avec commentaires

Public

Agriculteurs et futurs agriculteurs ayant un projet de vente de
produits fermiers en circuits courts (lait, viande, végétaux, services....)

Les +

+ de concret

Une étude adaptée a votre projet.

+ de pertinence

Des conseillers spécialisés, des réseaux identifiés,

des références «produits fermiers », un conseil individualisé.

Modalités

1 a 2 jours selon les dossiers (ou plus selon la diversité du projet).
Facturation aux tarifs de I'année en cours - tarifs et conditions de
vente sur demande. Prestation individuelle coordonnées par un
conseiller au bureau et/ou sur |'exploitation.

Pour toute information, n’hésitez pas a contacter
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www.afnor.org
Conseil




SUP.COM.DOC n°2 - 05/11/2015 version 11/05/17



